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Avant propos :  

 
Travailler « correctement » et obtenir des « résultats intéressants » correspondent à un mode de 
fonctionnement parfaitement normal qui ne justifie en général aucun compliment ou aucunes félicitations 
particulières ! Pourtant, au cours de mon activité professionnelles j’en ai obtenu quelques uns par écrit 
(notes internes, lettres ou e-mails) qui m’ont évidemment fait particulièrement plaisir et que j’ai conservés ; 
ces documents représentent en quelque sorte la reconnaissance et le témoignage de quelques unes de 
mes réussites professionnelles et des actions que j’ai menées...et j’en suis très fier. 

1 MERLIN GERIN en 1982 

1.1 MARCHE D’ETUDE GEODE 

Lorsque j’ai obtenu après 18 mois de préparation et de négociation la commande du marché d’étude 
GEODE sur l’informatisation du système d’alimentation électrique de haute disponibilité des centraux 
téléphoniques, j’ai reçu les documents suivants : 

1.1.1 de M. J. VAUJANY (Président Directeur Général en 1982) 

C’est un des documents dont je suis le plus fier car non seulement le Président de la Société Merlin Gerin 
complimente l’action commerciale que j’ai menée auprès du client pour obtenir l’affaire, mais en plus il fait 
l’éloge de l’action difficile et inhabituelle pour la société que j’avais engagée en interne pour constituer ce 
dossier… 
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1.1.2 de M. A. BLUM (Directeur Délégué à la Direction Commerciale en 1982) 

 
 

 
 

1.2 ETUDE MARKETING SUR LA DISTRIBUTION TERMINALE DE DEMAIN 

J’ai élaboré une étude prospective sur ce que pourrait être la distribution terminale de demain, avec un 
certain nombre d’exemples concrets ; j’ai obtenu les commentaires suivants : 

1.2.1 de P. BODARD (Responsable marketing produit distribution terminale en 1983) 
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1.2.2 de M. MEGRET (Responsable activité Produits BT en 1983) 

 

1.3 CREATION DU DOSSIER D’AGENCE SUR LES PTT 

Après avoir diffusé un dossier technico-commercial sur les PTT à toutes les agences commerciales (25 en 
France) ainsi qu’aux différents départements « produits » concernés, l’un d’entre eux m’a adressé cette 
note interne : 

1.3.1 de P. JOLY (Responsable commercial produits AFI en 1980) 
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2 AUTOPHON 

2.1 CREATION DE FICHES DE FONCTION POUR CHAQUE PERSONNE 

Documents pouvant être fournis sur demande 

2.2 ELABORATION ET NEGOCIATION DE NOUVEAUX CONTRATS DE VENTE 

Pour tous les commerciaux avec création d’une application pour le calcul automatique de l’intéressement 
(que j’ai développé sous DB III et Excel) 

2.3  MISE EN PLACE DE NOUVEAUX CIRCUITS ADMINISTRATIFS 

Document pouvant être fourni sur demande 

2.4 SELECTION DES ACTIVITES ET CREATION DE DOCUMENTATIONS 

Documents pouvant être fournis sur demande 

3 SILEC 

3.1 ELABORATION, NEGOCIATION ET SIGNATURE DE CONTRATS DE PARTENARIAT 

3.1.1 M. FOURCADE (Président société REMF) 

Pour pouvoir vendre en exclusivité un module de communication HF intégré dans un équipement de tête.  

3.1.2 M. CARMES (Président société Technofirst) 

Pour distribuer en exclusivité un casque avec la technologie de l’Anti Bruit Actif afin de pouvoir 
communiquer dans un environnement particulièrement bruyant. (Brevet de M. Carmes) 

3.2 ELABORATION, NEGOCIATION ET SIGNATURE DE CONTRATS DE REPRESENTATION ET DE 
DISTRIBUTION (FRANCE ET ETRANGER) DES PRODUITS SILEC 

3.3 SELECTION DES PRODUITS ET CREATION D’UN CATALOGUE GENERAL 

Document pouvant être fourni sur demande 
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4 COGIFER 

4.1 ELABORATION, NEGOCIATION ET SIGNATURE DE CONTRATS DE PARTENARIAT 

4.1.1 M. AZOULAY (Président Société Alten) 

Pour le développement en commun du PI-PC permettant d’assurer l’enclenchement des petites lignes pour 
répondre en particulier aux besoins de la SNCF. 

4.1.2 C. PALUMBO (Président de la Société Cybernetix en 1997) 

Pour le développement en commun de différents produits de mesure et de contrôle tels que SURCAT, 
SURJOINT… qui ont fait l’objet de brevets déposés par Cogifer (au nom de son président !)  

4.2 COMMENTAIRE DE CLIENTS EN REPONSE A DES CONSULTATIONS 

4.2.1 M. POLLIN (Responsable études et recherches Voies à la SNCF en 1997) 

Compliments de ce type assez rares de la part de clients mais qui dénote une certaine satisfaction de leur 
part et qui a fait très plaisir à l’ensemble de l’équipe qui a travaillé sur ce dossier. 
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4.2.2 M. PLANCHETTE (Directeur Département ESE à la RATP en 1997) 

 

5 ALSTOM  Signalisation 

5.1 SYNTHESE DE L’ACTIVITE ET ELABORATION D’UNE PRESENTATION GENERALE 

5.1.1 P. HUCHANT (Directeur général de l’activité SIF en 1999) 
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5.1.2 C. BAREAU (Assistante de M  Huchant en 1999) 

 

 

5.2 ETUDE DU MARCHE DES TRAMWAY EN FRANCE 

5.2.1 P. HUCHANT (Directeur général de l’activité SIF en 1999) 
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5.3 ETUDE DE MARCHE SUR L’EVOLUTION DE NOS METIERS DE SIGNALISATEURS 

5.3.1 P. HUCHANT (Directeur général de l’activité SIF en 1999) 

 

 

5.4 ETUDE DE MARCHE SUR LA TELESURVEILLANCE 

5.4.1 P. HUCHANT (Directeur général de l’activité SIF en 1999) 

 

 

5.5 ETUDES SUR LES PRODUITS DE SIGNALISATION 

5.5.1 Responsables des produits de signalisation (aux USA en 2000) 
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5.6 OBTENTION DE LA COMMANDE DE 80 000 BADGES IAV 

En vue d’équiper l’ensemble des wagons de la SNCF et permettre d’assurer une gestion optimisé du trafic. 

5.6.1 P. HUCHANT (Directeur général de l’activité SIF en 2000) 
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5.7 ETUDE DE MARCHE SUR LES ARRETS D’URGENCE 

5.7.1 A. GUYVARCH (Directeur général de l’activité SIF en 2000) 

 

 

5.8 OBTENTION DU DEDIT DE LA COMMANDE IAV 

Suite à un changement de stratégie de la SNCF, j’ai été amené à négocier le dédit de la commande avec la 
SNCF/France-Wagon mais aussi avec notre partenaire soustraitant Américain : Transcore. Pris en tenaille 
la négociation fut délicate mais le dénouement heureux puisqu’il n’y a pas eu de procès. 

5.8.1 A. GUYVARCH (Directeur général de l’activité SIF en 2001) 

 

 

5.8.2 B. ALSPACH (Vice président activité signalisation mondial en 2001) 

 

 

5.8.3 P. COMTE (Directeur activité Grandes Lignes en 2001) 
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5.8.4 J KIEN (Juriste du siège social en2001) 

 

 

5.8.5 P. LANDES (Directeur Financier du site de St Ouen en 2001) 

 

 
 

5.9 CREATION DU SITE INTRANET POUR LE RECUEIL DE LA DOCUMENTATION 

5.9.1 C. BAREAU (Assistante de A Guyvarch en 2003) 

 

 
 

 

 

 

 


